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Od vyzkumu k vynostim: Usnadnéni transferu technologii
prostrednictvim klastri

EU Clusters Talks 23. dubna 2025

ZAPIS

jménem Evropské komise usporadala dne 23. dubna od 8:30 do 9:45 hodin EU Clusters Talk
s nazvem ,,0d vyzkumu k vynosum: Usnadnéni transferu technologii prostfednictvim
klastrd“, zaméreny na to, jak mohou klastry fungovat jako efektivni facilitatori transferu
technologii a komercializace vysledk( vyzkumu. Setkani predstavilo priklady dobré praxe
z evropskych klastrd, nastroje a partnerstvi podporujici komercni vyuziti vysledkd vyzkumu
a diskutovalo o tom, jak mohou klastry posilovat spolupraci mezi akademickou sférou,
prumyslem a podplirnymi inovacnimi organizacemi pri prekonavani mezery mezi inovaci
a komercializaci.

Program setkani
Moderace: Zivile Kropaite

1. Novinky z ECCP
Nina Hoppmann, ¢lenka tymu ECCP

2. Panelova diskuse
Angelica Ekholm, CEO, Dalarna Science Park
Athanasios Konstandopoulos, Chief Scientific Advisor, CHORUS
Fatima Carmona, Director of R&D and Projects, OnTech Innovation
Paolo Vercesi, Executive Director, AFIL

3. Moznosti financovani
Nina Hoppmann, ¢lenka tymu ECCP

Klicova sdéleni

e Klastry jsou strategickymi aktéry propojujicimi akademickou sféru a pramysl s cilem
urychlit vznik inovaci pripravenych pro trh.

e VCasné zapojeni pramyslu pomaha posunout inovace od ovéreni konceptu k ovéreni
skutecné pridané hodnoty a zvysuje jejich vyuzitelnost v praxi.

e Kaskadové financovani a bilateralni jednani predstavuji konkrétni nastroje
pro preklenuti financni mezery mezi Urovnémi technologické pripravenosti TRL 3-7.

e Hackathony a Evropska centra pro digitalni inovace pomahaji identifikovat
prumyslové vyzvy a spolecné vytvaret technologicka reseni na miru.

e Klastry musi podporovat budovani divéry, mezioborovy dialog a strukturované
propojovani partneru jako klicové predpoklady Gspésného transferu technologii.
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1. Novinky ECCP

e Prihlaste se do vyzvy pro vybér ¢lent expertni skupiny pro klastrovou politiku.

e Prihlaste se do vyzvy k podavani projev( zajmu o spoluporadani budoucich roénikd
iniciativy ,,Clusters Meet Regions*.

e Registrujte se na C2Lab v Dansku, 6.-7. kvétna 2025.

e Registrujte se na EU-South MED Matchmaking Event, 16.-18. ¢ervna 2025.

e Zapiste si terminy a registrujte se na nadchazejici akce ECCP.

e Objevte program Erasmus pro mladé podnikatele (EYE) a jeho nové destinace.

2. Panelova diskuze

Diskuse byla zahajena tématem prekazek transferu technologii. Angelica Ekholm upozornila
na systémovy nesoulad mezi akademickou sférou a prumyslem, kdy univerzity casto
uprednostnuji publikacni ¢innost pred vysledky orientovanymi na trh. Za klicové prekazky
oznacila také nedostatek financovani v ranych fazich a Casovou narocnost prekonani tzv.
,adoli smrti“. Predstavila priklady ze Svédska, kde hodnoceni vyzkumného potencialu
vedena studenty vedla ke vzniku Uspésnych startupd.

Athanasios Konstandopoulos nabidl odlisny pohled a uvedl, ze publikovani vyzkumu
a spoluprace s prdmyslem se vzajemné nevylucuji. Zddraznil vyznam zapojeni
prumyslovych partner( jiz od pocatku projektu, zejména s cilem zamérit se na ovéreni
skutecné hodnoty inovace, nikoli pouze na ovéreni konceptu. Upozornil na potrebu pristupu
k prototypovacim a testovacim infrastrukturam a varoval pred priliSnou specializaci
vyzkumu, ktera by mohla omezit budouci moznosti vyuziti. Soucasné podporil rozvoj
flexibilnich a nakladové efektivnich vyrobnich reseni.

Fatima Carmona predstavila model spoluprace organizace OnTech Innovation, ktery
propojuje MSP, univerzity a velké podniky v ramci vyzkumnych a vyvojovych konsorcii.
Zddraznila potrebu vyvazeného partnerstvi mezi akademickou sférou a primyslem
a pripomnéla, ze mnoho technologickych startupt vznika pravé na zakladé univerzitniho
vyzkumu. Za vyznamnou prekazku oznacila nedostatek financovani v Urovnich
technologické pripravenosti TRL 2-3, zejména v prostredi silné konkurencnich vyzev.

Paolo Vercesi popsal problémy, kterym MSP Celi na rychle se ménicich trzich, a zddraznil
roli klastri pri podpore inovacnich strategii. Uvedl, Ze vyzkumnici musi prokazovat
skutecnou hodnotu svych reseni v praxi, zatimco MSP potrebuji podporu pri integraci
novych technologii do svych produktl a sluzeb. Paolo vyzdvihl potencial udrzitelnosti jako
motoru inovaci, zejména ve vyrobnich procesech. Zduraznil také prinosy kaskadového
financovani, bilateralnich jednani a primyslovych navstév jako nastroji podporujicich
aktivity ovérovani konceptu.

Mezi panelisty panovala obecna shoda na vyznamu vcasného propojeni vyzkumnik
a prumyslu. Angelica vSak upozornila, ze prili§ silny vliv primyslu mize omezovat
akademickou svobodu, zatimco Athanasios zastaval nazor, Ze komercni orientace nemusi
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narusovat integritu vyzkumu. VSichni panelisté se shodli, ze preklenuti mezery mezi
urovnémi technologické pripravenosti TRL 3 a TRL 7-9 vyzaduje dostupnéjsi financni
nastroje, zejména pro faze testovani a validace.

Zatimco Paolo a Athanasios se shodli na vyznamu flexibilni vyroby a sdilenych testovacich
zafizeni, Angelica zddraznila podporu startupt vedenych studenty jako vice ,,bottom-
up“ model rozvoje inovaci. Fatima doplnila, Ze (spésna partnerstvi musi prinaset
oboustranny prinos a ze inovace vznikaji kombinaci teoretickych i praktickych zkusenosti.

Ucastnici z publika otevfeli otdzku nedostatecné podpory mezi fazi ovéfeni konceptu
a uvedenim produktu na trh. Angelica potvrdila, ze ziskavani financovani v této mezifazi
je velmi obtizné, a doporucila kombinovat regionalni, evropské i soukromé investice,
napriklad prostiednictvim siti andélskych investord ve Svédsku. Athanasios doporudil
vyuzivat nastroje European Innovation Council Accelerator a zvazovat také firemni venture
kapitalové fondy, vcetné téch mimo Evropu.

Dalsi otazka smérovala k tomu, zda by drivéjsi zapojeni zakaznikl do vyzkumného procesu
mohlo pomoci. Angelica upozornila, Ze by to mohlo omezovat kreativitu vyzkumnikd,
ostatni panelisté vSak zduraznili strategickou hodnotu znalosti trhu. Paolo uvedl priklady
startup(, které diky matchmakingu organizovanému klastry Uspésné upravily sva reseni
podle potreb prdmyslu. Fatima vyzdvihla roli hackathond a Evropskych center pro digitalni
inovace jako neutralnich platforem pro identifikaci potreb a navrh reseni. Athanasios
doporucil pravidelné neformalni navstévy firem inspirované Uspésnym japonskym
modelem, které pomahaji budovat dlvéru a odhalovat nové vyzvy bez nutnosti formalnich
projektovych struktur.

Panelova diskuse zduraznila klicovou roli klastr( pri usnadnovani prechodu od vyzkumu
k trhu. Klastry byly oznaceny za zasadni propojovaci clanek prekonavajici institucionalni
bariéry mezi akademickou sférou a primyslem prostrednictvim strategického poradenstvi,
sdilenych testovacich infrastruktur a podpory pristupu k financovani v ranych fazich vyvoje.
Soucasné hraji dalezitou roli pri budovani duvéry mezi MSP, vyzkumniky a investory
prostrednictvim strukturovaného propojovani partnert a pravidelnych forem spoluprace.
Budovani duvéry, dlouhodoba vize a prakticka podpora byly oznaceny za zasadni podminky
Uspésného transferu technologii v Evropé.

3. Moznosti financovani

e Sectoral Digital Skills Academies: Digital Skills Academy in GenAl; uzavérka 15. dubna
2025.

e WE-RISE Open Call #1; uzavérka 14. kvétna 2025.

e Women TechEU initiative; uzavérka 2. zari 2025.

e Prilezitosti pro MSP: vyzvy Euroclusters zverejnéné na European Cluster Collaboration
Platform.



