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Smérem do svéta: Navazovani partnerstvi a rozvoj podnikani
v zahranici

EU Clusters Talks 04. cervna 2025

ZAPIS

S cilem prozkoumat, jak mohou klastry posilovat mezinarodni zapojeni a podporovat
internacionalizaci svych MSP, organizuje ECCP jménem Evropské komise EU Clusters Talk
s nazvem ,,Smérem do svéta: Navazovani partnerstvi a rozvoj podnikani v zahranici“, ktery
se uskutecnil 28. kvétna od 8:30 do 10:00 hodin. Setkani predstavi Uspésné modely
mezinarodni spoluprace, strategické pristupy k budovani globalnich siti a iniciativy
podporujici klastry a MSP pri rozsirovani jejich mezinarodni pritomnosti.

Program setkani
Moderdtorka: Jennifer Baker

Novinky z Evropské platformy pro klastrovou spolupraci

1.

2.

3.

Novinky z ECCP

Nina Hoppmann, ¢lenka tymu ECCP

Podpora internacionalizace

Flavia Ferrasson, Policy Officer, DG TRADE, Evropska komise

Panelova diskuse

Ander Gonzalez, Internationalisation Manager, Basque Energy Cluster (ELBE
Eurocluster)

Ewa Rekosz, International Affairs Director, Mazovia Cluster ICT (INGENIOUS
Eurocluster)

Gytis Mikalauskas, Internationalisation Manager, Applied Research Institute for
Prospective Technologies (Participant Matchmaking Event)

Josep Casamada, Project Manager, Textils.CAT (xBUILD-EU and EuroBoosTEX
Euroclusters)

Sarra Boussaidi, Project Manager, Anima Investment Network (Euromed Cluster
Forward initiative)

Moznosti financovani

Nina Hoppmann, ¢lenka tymu ECCP

Klicova sdéleni

e MSP jsou klicovou soucasti obchodni politiky EU, presto mnoho z nich stale nezna
dostupné nastroje a obchodni dohody.

e Portal Access2Markets predstavuje prakticky a vicejazycny vstupni bod pro MSP
hledajici prilezitosti na vice nez 140 trzich po celém svéteé.
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e Vsechny nové obchodni dohody EU obsahuji kapitoly specificky zamérené na MSP,
které podporuji transparentnost a usnadnuji vstup na zahranicni trhy.

e Klastry hraji zasadni roli jako multiplikatori - propojuji evropské nastroje s lokalnim
zapojenim MSP.

e Mezinarodni mise prizplsobené potfebam konkrétnich sektort jsou efektivnéjsi nez
obecna podpora obchodu.

e Budovani diveéry a kulturniho porozuméni je kli¢ové pro Uspésnou internacionalizaci,
zejména tam, kde jsou obchodni vztahy zalozeny predevsim na osobnich vazbach.

o Casova narocnost a nejasna navratnost investic ¢asto MSP odrazuji - klastry proto
musi procesy zjednodusovat a nabizet konkrétni pridanou hodnotu.

e Prezentace Uspésnych priklad MSP a poskytovani praktické podpory motivuji Sirsi
zapojeni firem a jejich dlouhodobou aktivitu.

1. Novinky ECCP

e Registrujte se na matchmaking v Indii, ktery se uskutecni 29.-31. rijna 2025.

e Pripravte se na nadchazejici matchmakingové akce:

e EU - Spojené arabské emiraty, vyzva bude otevrena v nasledujicich dnech, 1.-3. fijna
2025

e EU - Tchaj-wan, v pripravé, pravdépodobné 21.-23. fijna 2025

e EU - Vietnam, v pripravé, pravdépodobné 4.-6. listopadu 2025

e Registrujte se na EU INDUSTRY DAYS 2025, které se uskutecni 5.-6. cervna 2025
v polském Rzeszowe.

e Registrujte se na CmR Rzeszéw v Polsku ve dnech 3.-4. Cervna 2025.

e Prihlaste se do vyzvy k podavani projevl zajmu na spoluporadani budoucich rocniku
iniciativy ,,Clusters Meet Regions*.

e Zapiste si terminy a registrujte se na nadchazejici akce ECCP.

2. Podpora internacionalizace
Flavia Ferrasson, Policy Officer, DG TRADE, Evropska komise

Flavia Ferrasson zahajila svou prezentaci zdGraznénim klicové role malych a stfednich
podniki v obchodni politice EU. Navzdory nedavnym geopolitickym vyzvam, jako byla
pandemie, valka na Ukrajiné nebo napéti mezi USA a Cinou, z{istavd mezinarodni obchod
zasadni pro rast MSP, diverzifikaci dodavatell, snizovani nakladi a posilovani jejich
odolnosti. Mnoho MSP vsak stale plné nevyuziva existujici obchodni dohody a podil obchodni
hodnoty generovany MSP z(istava relativné nizky.

Jednou z hlavnich priorit DG TRADE je vytvareni stabilniho obchodniho prostredi
prostrednictvim bilateralnich a multilateralnich dohod. Evropska unie je v tomto sméru
aktivnim Gcastnikem WTO, zejména pracovni skupiny zamérené na MSP, ktera podporuje
sdileni osvédéenych postupu a transparentnost obchodni politiky.
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Aby mohly MSP z obchodnich dohod skutecné profitovat, je nezbytny pristup k jasnym
a praktickym informacim. Evropska komise proto v roce 2020 spustila portal
Access2Markets. Tento vicejazycny a komplexni nastroj umoznuje firmam ziskat informace
o clech, celnich procedurach, regulacich, pravidlech ptvodu, statistikach nebo moznostech
verejnych zakazek ve vice nez 140 exportnich trzich. Soucasti portalu jsou také nastroje
pro hlaseni obchodnich prekazek a modul ROSA pro samostatné posouzeni pravidel pivodu.

Vsechny nové obchodni dohody EU dnes obsahuji zvlastni kapitoly zamérené na MSP. Tyto
dohody ukladaji partnerskym zemim povinnost vytvorit ,one-stop-shop“ informacni
platformy vysvétlujici, jak vstoupit na jejich trhy. Mezi zemé s témito zavazky patri
napriklad Kanada, Japonsko, Spojené kralovstvi nebo Chile.

Flavia Ferrasson rovnéz zdlraznila vyznam aktivit zamérenych na zvySovani povédomi. DG
TRADE pravidelné organizuje bezplatna skoleni zamérena na pouzivani portalu
Access2Markets a aktivné se zapojuje do akci poradanych v clenskych statech, napriklad
Market Access Days. Béhem téchto akci se vysoci predstavitelé Evropské komise, vCetné
Chief Trade Enforcement Officer, setkavaji primo s MSP, aby lépe porozuméli jejich
potfebam a problémim.

Zaroven upozornila na ddlezitou roli tzv. ,multiplikatord“, mezi které patfi obchodni
komory, organizace na podporu obchodu nebo sité jako Enterprise Europe Network. Tyto
organizace ziskavaji Skoleni od DG TRADE, aby mohly informace dale Sifit a podporovat MSP
na lokalni Grovni.

3. Panelova diskuze

Diskuse byla zahajena identifikaci hlavnich vyzev, kterym klastry celi pri podpore
internacionalizace. Prostrednictvim ankety Slido publikum oznacilo za nejzasadnéjsi
prekazky nedostatek financovani a nizky zajem MSP. Mezi dalsi zminéné bariéry patrily
omezené personalni kapacity a nedostatecny pristup k mezinarodnim sitim.

Nasledné jednotlivi panelisté predstavili své klastry, jejich zaméreni, cClenskou zakladnu
a strategie mezinarodniho zapojeni.

Ander Gonzalez popsal aktivity Basque Energy Cluster, ktery se zaméruje na sektorové
specifické mise a Ucast na mezinarodnich veletrzich, zejména v strategickych oblastech
energetiky, jako jsou offshore obnovitelné zdroje.

Ewa Rekosz predstavila Mazovia Cluster ICT a zddraznila Siroky hodnotovy retézec klastru
i rozsahlou podporu clend, zejména v kreativnich odvétvich a prostrednictvim narodnich
a evropskych programa.

Gytis Mikalauskas sdilel zkusenosti litevského FitTech clusteru, ktery primarné funguje jako
prostrednik mezi MSP a mezinarodnimi vyzkumnymi a vyvojovymi prilezitostmi. Jeho
¢innost spociva zejména v budovani siti podporujicich spolecny vyvoj produktl
se zahranicnimi partnery.
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Josep Casamada zduraznil vyznam internacionalizace pro preziti a rust MSP v oblasti
technickych textilii. Poukazal na ddlezZitost cilenych sluzeb, specializovanych akci
a dlouhodobych ramcu spoluprace, jako jsou meta-klastry nebo partnerstvi Erasmus-+.

Sarra Boussaidi, zastupujici Anima Investment Network, se zamérila na regionalni
spolupraci ve Stredomori. Predstavila iniciativy podporujici klastry v jiznim Stredomori,
napriklad akademie zamérené na budovani kapacit, twinningové programy nebo
matchmakingové akce. Klicovou soucasti jeji prace je podpora budovani ddvéry
a dlouhodobych partnerstvi mezi klastry z EU a regionu MENA.

Mezi panelisty panovala silna shoda na vyznamu individualné prizplsobené podpory
zalozené na duvére. Vsichni se shodli, Ze malé podniky ¢asto nemaji dostatek Casu ani
zdroji pro samostatné pronikani na zahranicni trhy, a role klastri jako prostredniku
je proto zasadni.

Zatimco nékteré klastry se vice soustredi na vyzkum a vyvoj (napriklad FitTech), jiné kladou
diraz na business development nebo pristup ke specializovanym trhim (napriklad
Textils.CAT nebo Mazovia Cluster ICT).

Ewa Rekosz prinesla odlisSny pohled, kdyz upozornila, ze v bohatsich regionech, jako
je Mazovsko, byvaji MSP nékdy méné ochotné zapojovat se do mezinarodnich aktivit
a ocCekavaji okamzitou navratnost investic. Josep Casamada tuto obavu potvrdil, zaroven
vsak zddraznil, ze jasné definovana pridana hodnota a prakticka podpora mohou tuto
neochotu zmirnit.

Gytis Mikalauskas a Sarra Boussaidi oba vyzdvihli potrebu vétsi viditelnosti a sdileni
uspésnych prikladl, které mohou motivovat dalsi firmy k zapojeni.

Panelisté se shodli na zasadni roli klastrd pri zjednodusovani pristupu MSP na zahranicni
trhy. Budovani duvéry, kvalitni priprava a kulturni porozuméni byly opakované oznacovany
za klicové faktory Uspéchu.

Mezi doporuceni zaznélo:

e nabizet jasnou navratnost investic,
e zajistit cileny pristup k matchmakingu,
e aktivné zapojovat MSP do pripravy mezinarodnich misi.

4. Moznosti financovani

Cluster Business Connect; uzavérka konec cervna 2025.

Interregional Innovation Investments Strand 1; uzavérka 13. listopadu 2025.
Interregional Innovation Investments Strand 2a; uzavérka 13. listopadu 2025.
Pripravna akce pro vytvareni spolecnych programi mezi aktéry inovacnich
ekosystému; uzavérka 15. rijna 2025.



